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John Smith hodnotí svůj podnik – John Smith CE.  

Vše udělal za 15 minut a s výsledky je velmi spokojený, ačkoli konečný výkon 

jeho podniku byl hluboko pod úrovní sektorového srovnávacího měřítka. 

Upřednostňoval především aspekty produktu (životnost produktu, opětovné 

použití a recyklace, spotřeba materiálu a logistika, spotřeba energie a 

vody), a když odpovídal na kvalitativní otázky týkající se aspektu 

kategorie/opatření produktu, zjistil, že jejich interní mechanismy jsou 

opravdu dobře rozvinuté. Diagnostický nástroj ukázal, že kategorie 

produktu je nejrozvinutější a vynikajícím způsobem plní svou funkci, protože 

ke konečnému výsledku přispěla nejvíce.   
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V kategorii cirkulárního obchodního modelu byly objeveny některé 

nedostatky – nedokonalá shoda barev naznačuje, že pokud jde o přeměnu 

odpadu na suroviny a opětovné získání komponent, průměrná důležitost 

(5,23% pro obě vyjádření) neodpovídá bodování (kvalitativní skóre = nízký 

výkon). To naznačuje, že John Smith s ohledem na tato dvě vyjádření 

postoupí na úroveň implementace přípravy nebo integrace. 

 

 

John Smith vidí, že celková důležitost základních kategorií byla upravena 

podle jeho odpovědí na kvalitativní otázky. Například, oblast produktů byla 

nejdůležitější (na základě přidělených vah) a jeho odpovědi na kvalitativní 

otázky pak upravily důležitost z 33% na potenciál 34% (4,81 bodů).  

  

 



 

 

 

 


